Wikowed |

UI résiste

Enreprenant la
commercialisation
du couteau
"Tatou", Reland
Nurier a effectué
un acte militant.

Roland Nurier a repris une petite entreprise commercialisant un coutenu multifonctions
lorsqu'il o appris que son assemblage alluit étre délocalisé en Asie. Depuis, il s'efforce d'étre
un acteur économigue... social et solidaire.

ilitant associatif - trés - actif

dans le réseau alter-mondialiste,

notamment chez Attac, mais
aussi cadre commercial dans I'industrie
et donc acteur de cette économie libé-
rale dont il stigmatise les excés, Roland
Nurier n'est parfois pas loin du cas de
conscience. Depuis 'an dernier, il s'est
lance dans l'aventure de la création d’en-
treprise et essale de concilier efficacité
économique et valeurs éthiues.
Bref retour en arriére. Début 2007,
Roland Nurier apprend que 'un des
clients dela société quil'emploie est sur le
point de vendre son affaire. Ce fabricant

de couteaux “multifonctions”, arrivant
al’dge de la retraite, a trouveé un repre-
neur, Celui-ci est intéressé par la marque
du couteau, “Tatou”, mais a l'intention,
pour réduire les cotts, de faire fabri-
quer le couteau... en Asie ! Le sang de
Roland Nurier ne fait qu'un tour. “Mes
convictions et mon lien affectif avec ce
produit, conjugués & mon envie d'éive ac-
teur de I'économie sociale et sohidaire m'ont
convatncu de franchir le pas”.

Le voila devenu chef d’entreprise et
promoteur de ce couteau polyvalent qui
comprend une lame, un ouvre-boite/dé-
capsuleur, une cuillére, une fourchette,
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et dispose d'un systeme de fermeture
breveté. “Il comporie les fonctions de base
dont ont besoin les gens qui pique-niquent.
Iln'y a pas de gadget.”

Circuits courls
Roland Nurier trouve rapidement un slo-
gan : “Un couteau éthique pour un achat
responsable”. Et met ses actes en accord
avec ses intentions : le couteau et son étui
sont assemblés dans le Lyonnais par des
travailleurs handicapés. Quant aux four-
nisseurs, ils sont choisis pour leur proxi-
mité géographique, circuits courts obli-
gent. Installé entre Tarare et L'Arbresle,
Roland Nurier achéte les lames a Thiers,
fait réaliser I'injection des manches a
Noirétable, les ressorts et les anneaux
par la société ou il travaille toujours, a
L'Arbresle, ou encore la sangle a Saint-
Chamond. Lemballage est fait de carton
recyclé a Cours-la-Ville | “L'empreinte
écologique du produit doit étre la plus fai-
ble possible”, justifie-t-il. Les circuits de
distribution sont également passés au
filtre - draconien - des valeurs citoyennes
de Roland Nurier : “Je ne veux pas tra-
vailler avec la grande distribution dont je
désapprouve les méthodes. Je privilégie les
commerces de centre-ville et les magasins
de sport indépendants.”
Aprés un premier exercice complet, “1'en-
trepreneur éthique” dresse un bilan en-
courageant : “J'at vendu 1 500 couteaux,
ce qui me permet d’équilibrer les comptes.
Le site Internet marche bien, mais j'ai en-
core du mal a toucher les détaillants, par
manque de disponibilité notamment.”
5’1l ne place pas la rentabilité a 'unique
rang de ses préoccupations, Roland
Nurier exprime un souhait pour I'ave-
nir: “A partir de 8 000 couteaux vendus,
je pourrais sans doute créer un emploi.”
La boucle serait bouclée, assurément. =
Pierre-Olivier Vérot




